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Généralités et p rincipaux indicateurs économiques  
 
 
Bien que l’économie portugaise ait présenté une évolution négative au long de 2009 en 
conséquence de la crise économique et financière mondiale, le premier  trimestre de 2010 a 
présenté une inversion de son évolution avec une croissance de 1.0%, et 1.8% en termes 
homologues (source : OCDE). Cette croissance démontre que l’économie portugaise récupère peu 
à peu depuis novembre 2009. Toujours selon l’OCDE, cette croissance est une des plus élevées de 
l’UE pour la période considérée (seulement la Suède se situe à un niveau supérieur avec une 
croissance de 1.4%). Le deuxième trimestre 2010 devra maintenir cette tendance. 
 
 En ce qui concerne le taux d’inflation attendu pour 2010, celui-ci devra se situer à  0.8% et le taux 
de chômage 10.1%. La croissance économique devra atteindre, à la fin de l’année, 0.8%. 
  
Dans ce contexte, le rôle du gouvernement portugais devient fondamental afin de créer les 
conditions pour dynamiser l’économie, freiner les dégâts et reprendre la voix de la croissance. 
D’autre part, le Gouvernement Portugais a introduit des mesures profondes afin de contrôler le 
déficit public, jusqu’à 2013, de façon à réduire le solde négatif actuel de 9.3%, 6.4% en 2011, 4.5% 
en 2012 et 2.8% en 2013. 
 
 
 Il faut souligner également que, indépendamment du contexte macro-économique, le pays poursuit  
sa politique économique afin d’augmenter sa productivité interne et compétitivité internationale et 
en accélérant la mutation structurelle de l’économie réelle, ce qui représente de nouvelles 
perspectives pour les entreprises françaises (voir le point sur les secteurs porteurs en temps de 
crise).  
 
D’autre part, le pays affiche une politique nouvelle destinée à valoriser l’entrepreneur, à faire 
reculer la bureaucratie (En 2008, l’UE a attribué un prix honorable au programme créer une 
entreprise en une heure), à renforcer les mécanismes de concurrence au bénéfice du commerce, 
à stimuler l’innovation technologique, et à favoriser les investissements. Le Portugal se 
positionne comme une économie à maturité avec un potentiel d’affaires pour les PME’s et GME’s 
européennes qui veulent pénétrer dans le marché domestique ou effectuer des investissements 
directs.  
 
� Superficie : 91 700 km2 (soit le double de la Suisse ou le cinquième du 
territoire français). 
� Capitale : Lisbonne 
� Villes principales :  Porto, Coimbra, Aveiro, Braga, Leiria, Faro et Funchal. 
� Nombre d’habitants :  10.400.000 d’habitants 
� Démographie :  Taux de mortalité (9,5º/ºº), taux de natalité (10º/ºº) 
� % de population active dans chaque secteur  (2009) : 

- Secteur Primaire : 6% (Agriculture/Sylviculture/Pêche)  
- Secteur Secondaire : 32% (Industrie/Construction/Energie/Eau) 
- Secteur Tertiaire : 72% (Commerce, Santé, 

Hôtellerie/Restauration, Activité Immobilières Administration 
Publique/Défense/Sécurité Sociale, Education, 
Transport/Communication…) 

� Langue officielle :  Le portugais est la langue maternelle de près de 200 millions de 
personnes, en Europe, Afrique, Asie et Amérique du Sud. 

� Monnaie nationale :  Euro 
� Principaux jours de repos :  Jour de l’an, Mardi Gras, Vendredi Saint (Pâques), 25 
avril, 1er mai, Corps de Dieu (variable mai ou juin), 10 juin, 15 Août, 5 octobre, 1er novembre, 1 
décembre, 8 décembre, 25 décembre. 

 

Principaux indicateurs économiques prévus pour 2010  :   
�  La croissance : 0.8% 
� L’Inflation (année en cours) : 0.8%  
� Le salaire moyen brut : € 750 pour l’industrie et € 800  pour les services.  
� Le taux de chômage 10.1% 
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Les caract éristiques du pays :  
 
Les enquêtes européennes les plus récentes montrent l’augmentation du pouvoir d’achat au 
Portugal, compte tenue de l’existence d’une classe aisée concentrée, mais à forte contribution dans 
la région de Lisbonne et de Porto (ou les pouvoirs d’achat sont supérieurs à la moyenne 
européenne) et également en Algarve. Les portugais se trouvent notamment en tête, en Europe, des 
classements relatifs aux résidences secondaires ou encore en matière de budget automobile ou 
téléphonie mobile. 
 
En matière de développement économique, le Portugal se situe à un niveau intermédiaire dans 
l’Europe élargie mais avec une tendance à monter. Les niveaux de salaires et de PIB par 
habitant sont deux fois supérieurs aux principaux nouveaux membres tels que la Pologne, la 
République Tchèque ou la Hongrie. La productivité par employé y reste supérieure à celle des 
nouveaux entrants. 
 
Il s’agit d’un pays très ouverts au commerce international, même dépendant des importations 
du secteur agroalimentaire ou de l’énergie. D’autre part, l’investissement étranger a contribué au 
rattrapage économique du pays depuis son adhésion à la Communauté Européenne en 1986 avec un 
rôle important dans la modernisation de l’économie : essor du secteur des services, introduction de 
nouvelles technologies, affirmation d’un pôle dynamique dans l’industrie (automobile, 
équipements électriques et électroniques) destiné à renforcer la compétitivité mondiale du pays. 
 
Il faut souligner que l’attrait du Portugal comme site d’investissement ou de destination 
commerciale pour les opérateurs étrangers ne réside pas dans la seule exploitation de son marché 
intérieur de 10,4 millions d’habitants ni dans sa situation périphérique aux marches de l’UE. Le 
site portugais se perçoit traditionnellement comme une plateforme de production et de 
réexportation dans un ensemble européen et surtout ibérique mais également joue de plus en 
plus la carte du tremplin vers des pays tiers, en particulier, l’Angola, le Brésil et d’autres pays 
de l’Afrique lusophone. Ce positionnement permet ainsi aux entreprises françaises aborder les 
marchés en question mais en partenariat avec des entreprises portugaises qui connaissent ou 
maitrisent déjà le terrain. 
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Réglementation et fiscalité :  
 

� L’impôt sur les sociétés de capitaux (SARL et SA) est de 25%  et s’applique aux sociétés 
résidentes et non résidentes. Pour les sociétés individuelles et de personnes (SNC), l’entrepreneur 
ou chaque associé est soumis à l’impôt sur le revenue des personnes physiques – Imposto sobre o 
Rendimento das Pessoas Singulares - IRS), dont le taux augmente selon l’accroissement des 
bénéfices (entre 10,5 % et 42%). En ce qui concerne les filiales, celles-ci sont assujetties au régime 
des sociétés commerciales. En revanche, une succursale peut déduire, la même année, les pertes des 
résultats de la société du pays du siège social ainsi que transférer, sans aucune retenue à la source 
de l’impôt sur les sociétés et bénéfices. 
 
� En ce qui concerne le rapatriement de bénéfices e /ou dividendes obtenus au Portugal, il n’existe 
aucune limitation. Au niveau fiscal, il existe même une exemption pour les bénéfices d’une entité 
résidente en territoire portugais qui met à disposition d’une entité résidente dans un autre Etat 
membre de l’Union Européenne détenant directement une participation du capital de la première 
inférieure à 20% et dans le cas où celle-ci soit rester sans interruption pendant au minimum deux 
ans. L’attribution de ces dividendes est également dispensée de déductions fiscales. Relativement à 
l’entrée de capital étranger, il n’existe également aucune restriction. 
 
� Taux national de TVA en 2008 : Taux normal (20%), taux intermédiaire (12%), taux réduit 
(5%). Pour les biens importés d’un Etat membre, l’acquéreur est soumis à la TVA du lieu de 
destination. 
�  

 Les 2 principales Formes de 
sociétés existantes Capital minimum et/ou maximum 

Sociedade por quotas de 
responsabilidade limitada (Lda) 

Société à responsabilité limitée (SARL) 

5.000 € au minimum, entièrement souscrit avec 
obligation d'en libérer au moins 50%. 

Sociedade anónima de 
responsabilidade limitada (SA) 

Société anonyme (SA) 

50.000 € au minimum entièrement souscrit avec 
obligation d'en libérer au moins 30%.  
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le marché portugais et l’approche commerciale  

 
 

Le marché Portugais  
 
 
Les Points forts  :                                                                  Les Points faibles  : 
 
 
 

• Une croissance des dépenses de 
consommation d'une population 
désireuse de se rapprocher des standards 
de consommation européens. Le 
développement de la grande distribution, 
qui inclut la plupart des enseignes 
françaises, témoigne de ce dynamisme.  

• L’impact de la crise économique  
mondiale ralentira la croissance 
économique pour les prochaines 
années. 

• Les Entreprises portugaises sont 
peu compétitives dans le marché 
mondial (manque significative de 
multinationales) 

 
• Le Portugal est proche de la France 

géographiquement et culturellement, 
et une part non négligeable de la 
population parle français. La France 
est l'un des tous premiers 
investisseurs étrangers dans ce pays, 
où elle compte environ 500 filiales ou 
participations, réparties dans tous les 
domaines d'activités, les plus 
récentes étant principalement 
orientées vers les services.  

• Dépendance énergétique et agro-
alimentaire du pays 

• Recul de la bureaucratie et 
progression très accentué du E-
governement.  

• Système éducatif et formation 
professionnelle peu performant 
mais qui font l’objet d’une réforme 
profonde. 

• Les réformes en cours et le "choc 
technologique" créent de nouvelles 
opportunités pour les entreprises 
françaises 

 

• Quelques projets sont à revoir 
étant donnée l’introduction de 
secteurs prioritaires sachant que 
le recours au PPP (projets publics 
privés) est une solution) 
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Quelques exemples de succès d’activités ou de socié tés portugaises  
 
 
- EDP Renouvelables (Groupe Électricité du Portugal) est le quatrième plus important au niveau 

mondiale dans les éoliennes. 
- Solutions interactives entre l’art et la technologie de communication – société Ydreams  
- Le Portugal est le leader mondial en solutions biométriques 
- Le software skysoft  (Ressources Humaines) de la société Siscog est une référence mondiale. 
-  La société Critical Software a développé le software de l’intégration des systèmes d’information des 

pays de l’espace Schengen et la concession des passeports européens. 
- Le programme de l’Etat – Simplex, permet de créer une société au Portugal, en moins d’une heure 
- La Vital Jacket est une t-shirt fabriquée au Portugal qui permet effectuer la traçabilité et le contrôle 

des signes vitaux de son utilisateur 
- Le costume de bain ou combinaison « plus rapide du monde », le LZR Racer produit par la société 

Petratex a contribué pour l’obtention de 35 records du monde en 2008. 
- BMW, Porsche et Mercedes possède des centres d’investigation et de recherche au Portugal. 
- La société Altitude software est leader mondial de software pour les calls centers 
- Logoplaste est leader européen dans le secteur de l’emballage. 
- Sonae est leader mondial dans le MDF et contreplaqué. 
- Le Port de Sines a été considéré un des meilleurs européens d’eaux profondes. 
- Le Laboratoire portugais LIIN de nano-technologie est une référence internationale dans son secteur 

d’activité 
- Microsoft a installé au Portugal le Centre de Développement de Langage car 48% des portugais 

parlent une deuxième langue. 
- Le Laboratoire pharmaceutique Bial possède plus de 10 molécules enregistrées au niveau 

international et exporte dans plus de 60 pays. 
- Magellan est le premier labtop du monde conçu pour les enfants, distribués gratuitement  dans les 

écoles publiques portugaises et exporté dans des dizaines de pays. 
- La société portugaise NDRIVE a lancé le premier GPS du Monde avec des photographies aériennes 
- La société Amorim est le plus grand industriel mondial de transformation de liège et exporte  dans 

plus de 120 pays. 
- A Moura, Sud du Portugal se trouve la plus grande centrale photovoltaïque du Monde. Au Nord, le 

plus grand site industriel de construction de panneaux solaires. 
- Le premier parc mondial d’énergie des vagues se trouve dans la côte portugaise 
- La société BRISA est une référence mondiale dans la concession  et gestion d’autoroutes ainsi que 

dans l’innovation de péage digital. 
- (…) 
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LES SECTEURS PORTEURS    
 
Dans un contexte économique stable ou/et historique, les secteurs d’activité qui sont plus présents dans le 
commerce international, en particulier, dans les relations commerciales entre la France et le Portugal sont 
les suivants : 
 
                             Liste des secteurs / A ctivités 
 
�  A l’export (exportations françaises)    � A l’import (importations 
françaises) 
� Industrie alimentaire et boissons  � Articles ou produits textiles et du 
vêtement 
� Matériaux et produits liés au BTP � Cuir et chaussure 
� Infrastructures logistiques   � Industrie électronique et électrique 
� Les matériels de transports � Plasturgie et Robinetterie 
� Environnement et énergies renouvelables � Industrie Alimentaire 
� Biens d’investissements � Papier, bois et liège 
� Pièces détachés automobiles � Céramique et verrerie 
� La filière bois (en particulier les bois nobles) � Métallurgie et produits annexes 
� Industrie chimique légère � TIC’S 
� TIC’s 
� Electronique   
� Instruments de précision  
� Décoration et les articles de design  
� Prêt-à-porter  
� Tourisme (thalasso, thermalisme, hébergement spécialisé)  
� Services (cabinets de formation, conseil,..) 
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Les échanges commerciaux du p ays avec ses principaux partenaires et avec la 
France  
 
Principaux pays partenaires 
 
Les principaux fournisseurs du Portugal sont en effet des partenaires de l’UE, dont les plus 
importants sont : l’Espagne (24%), l’Allemagne (19%), la France (16%) et l’Italie (10%). Parmi les 
clients, les principaux sont : l’Espagne (21%), l’Allemagne (24%), la France (19%) et le Royaume-
Uni (15%). 
 
En 2008, les exportations françaises vers le Portugal ont enregistré une croissance similaire à celles 
de 2007 (+ 3% à 5.9 miards €). Pour la même période, les exportations portugaises vers la France 
ont stabilisé, un montant près de 4.2 miards €.  
 
Positionnement de la France par rapport au marché local 
 
Le chiffre d’affaire cumulé des plus de 500 filiales françaises arrive en seconde position parmi les 
entreprises étrangères. Le secteur du BTP regroupe le plus grand nombre de filiales (13%), suivi 
par celui des transports (11%), des biens de consommation (11%), de l’énergie (10%), de la finance 
(10%) et des services (9%). Si la présence française se réduit dans les secteurs traditionnels 
d’activité au Portugal comme le textile et l’habillement (fermeture de plusieurs unités), elle se 
maintient dans la chaussure (Eram, Méphisto), la chimie (Air Liquide, Rhône Poulenc), les 
laboratoires pharmaceutiques (Servier, Aventis) et se renforce dans des secteurs de développement 
plus récent comme l’automobile (Valeo et Faurecia, Renault, Citroen), l’équipement et 
l’installation électrique et électronique (Alcatel, Legrand, Schneider, Alstom) et l’environnement.  
 
Le secteur des services est toutefois celui où la présence française s’est accrue le plus 
spectaculairement ces dernières années avec la grande distribution (Carrefour, Auchan, 
Intermarché, Leclerc, Conforama, La Redoute, Fnac, Decathlon, Leroy Merlin), les assurances, le 
crédit à la consommation, l’informatique, le tourisme et les transports.  
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…/ LES SECTEURS PORTEURS/NOUVEAUX  PROJETS / NOUVELLES PERSPECTIVES     
 
Toutefois, la crise économique mondiale a introduit, inévitablement, une mutation dans le commerce 
international portugais. En effet, si certain secteur à l’heure actuelle, passe par une crise profonde, comme les 
cas de la filière automobile,  quelques matériaux liés au BTP, l’électronique, le textile, le bois et dérivés, la 
céramique et verrerie, d’autres secteurs peuvent représenter de nouvelles perspectives pour les entreprises 
françaises, notamment à l’export de biens d’équipements,  de matériaux et  de services : 
 
� Les énergies renouvelables 
Au niveau européen, l’évolution du Portugal a été exemplaire. Le pays a misé sur les sources d’énergie 
renouvelables, se hissant à la 3ème place en Europe et à la 8ème place au niveau mondial (hydraulique avec un 
savoir-faire traditionnel, 10 centrales en appels d’offres, parcs éoliens, énergie photovoltaïque avec la centrale 
de Moura, la plus grande du Monde). Les entreprises françaises qui opèrent dans les secteurs cités ont de très 
bonnes parts de marché à conquérir 
 
� L’environnement 
L’Etat Portugais a mis en place un programme de développement de l’environnement concernant plusieurs 
domaines – distribution et assainissement de l’eau, tri, collecte, traitement et recyclages de déchets, 
valorisation des zones urbaines, … 
 
� La santé 
Non seulement la construction de nouvelles unités hospitalières mais également l’acquisition d’équipements et 
matériaux. 
 
�  Le développement du secteur aéronautique. A la suite d’une coopération avec le fabricant d’avions 
brésilien Embraer, le Portugal veut développer le secteur et créer un véritable cluster. La France a une belle 
carte à jouer. 
 
� l’ « Économie de la Mer » 
Le potentiel de toutes les activités des économies liées à la zone maritime portugaise a été évalué à 20 milliards 
d’Euros d’ici 2020 (ou 12% du PNB) dans une étude effectuée récemment par l’Etat portugais. Le 
gouvernement prétend appuyer le développement dans tous les secteurs liés à la mer, notamment les ports 
commerciaux, de tourisme, les pêches et industrie alimentaires, l’énergie, la biotechnologie, les infrastructures 
maritimes et flotte, la protection côtière et environnement, … Dans ce domaine, certains pôles français ont 
commencé à nouer des contacts. 
 
� Les grands projets, à court terme, d’infrastructures et transports  
. Les lignes de TGV Madrid- Lisbonne (déjá effectués quelques appel d’offres), Porto-Vigo et Porto-Lisbonne. 
Le Portugal souhaite une coopération technologique des entreprises françaises dans tous les domaines liés à ce 
secteur. 
. Modernisation des voix ferrées conventionnelle. 
. Nouveau pont de Lisbonne. 
. Développement et modernisation du réseau hospitalier en PPP (public-privée). 
 
� La Franchise 
L’ouverture de nouveaux centres commerciaux et de galeries marchandes favorise le développement de la 
franchise (restauration, services, mode, …) 
 
� Les nouvelles technologies 
Un secteur en croissance 
 
� La distribution alimentaire et non alimentaire 
Les investissements se maintiennent. La population achète des produits meilleur marché et développent de 
nouvelles consommation liées à la décoration de la maison et aux économies d’énergie. 
 
� Le Tourisme 
 Le Gouvernement portugais vise la création d'infrastructures et de services touristiques de haute qualité en 
simplifiant le processus bureaucratique.  
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Conseils du CIC pour aborder le marché, effectuer l a prospection et la négociation 
d’affaires    
 
� L’homme d’affaire portugais privilégie habituellement la communication orale ; les sujets sont d’abord 
discutés dans un contexte général assez vaste. Au fur et à mesure que la discussion progresse, les aspects 
techniques ou particuliers sont abordés. En ce qui concerne l’attitude à adopter dans les milieux d’affaires, 
il existe quelques particularité qui, dans un cadre de relations internationales commerciales, il faut 
comprendre ses subtilités. Après avoir réalisé une première approche du marché, il est recommandable de 
pouvoir effectuer au moins un contact personnel. Le but est effectivement de pouvoir créer un climat de 
confiance qui est probablement l’élément le plus important dans le cadre du commerce international. La 
relation à établir doit se baser sur la notion de vouloir construire un partenariat et mettre de côté la notion 
client-fournisseur. 
� Vous serez facilement invité à table après une réunion bien réussite, soit à midi, soit au soir. 
Contrairement à ce que l’on pourrait supposer, les portugais prennent normalement leur repas à 13.00 et à 
20.00 comme en France. 
 
� Faites preuve de patience. Bien que vous puissiez être reçu à l’heure lors d’un rendez-vous, les 
négociations qui se suivent peuvent prendre un certain temps pour aboutir à un accord. 
 
� Il peut arriver l’annulation d’un rendez-vous à la dernière minute avec la personne prévue bien que cela 
soit de plus en plus rare. En principe, il y aura quelqu’un pour vous recevoir mais probablement ne sera pas 
le décideur.  
 
� Eviter de mettre ostensiblement en avant la valeur de votre méthode, de votre savoir-faire ou d’une 
technologie. Bref, ne gâchez pas l’image positive dont bénéficient les français au Portugal. 
 
� Les différences régionales sont parfois évidentes, ce qui est le cas particulier des habitants de la région 
de Porto et ceux de Lisbonne ou il existe une certaine rivalité, mais pour un étranger l’abordage pourra 
s’effectuer de la même façon.   
 
� Par nature, les Portugais sont d’une nature aimable et s’expriment bien en français (pour les générations 
de plus de 35 ans) ou en anglais (en dessous de 35 ans).  
La langue espagnole est également et facilement parlée par la population en général.  
 
� En ce qui concerne les déplacements dans le territoire portugais,  avec une surface qui représente plus ou 
moins un cinquième de la France, pour une population de 10 millions d’habitants, bien que le réseau routier 
est de très bonne qualité, un des meilleurs européens (au contraire des chemins de fer, en exceptant la ligne 
Faro/Lisbonne/Porto/Braga), les indications et la signalétique sont assez insuffisantes.  Pour cela, il faut 
effectuer des déplacements qui soient bien organisés et dont les indications doivent être rigoureuses. Le 
CIC à Lisbonne est toujours disponible pour intervenir et accompagner le déroulement de la mission à partir 
du Bureau afin de résoudre des problèmes ou situations non prévus (communiquer le retard du RV, donner 
des orientations par téléphone, avancer, décaler ou annuler un RV sur l’heure). D’autre part, le Bureau de 
Représentation possède un service d’accompagnement et d’interprétariat dans le cadre d’un déplacement ou 
mission commerciale. 
  
� Un dernier conseil regarde le type de documentation à présenter aux sociétés portugaises : celle-ci doit 
être de préférence en Portugais, Français ou Anglais et l’Espagnol à éviter pour une simple raison : cela 
pourrait donner l’impression que l’abordage commercial se ferait à partir d’une société localisée en 
territoire espagnol avec l’existence de marges commerciales supplémentaires. 
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SSyyssttèèmmee  bbaannccaaiirree  eett   mmooyyeennss  ddee  ppaaiieemmeennttss  
 

 
 

Le système bancaire  
 
Les services financiers sont très bien structurés, efficaces et compétitifs. La plus grande institution 
financière continue à être la Caixa de Geral de Depósitos (CGD), détenue par l’État, mais la 
réorganisation du secteur a concentré 80% du marché dans les mains de cinq institutions: CGD, BCP 
Millennium, Banco Português de Investimento, Groupe Totta/Santander et Banco Espírito Santo. 
 
Concernant les renseignements de notoriété, à caractère financier ou commercial sur le partenaire 
portugais, il est possible de les obtenir auprès des agences de renseignements, telles que Mope ou 
Dun&Bradstreet Portugal avec lesquelles le Bureau de Représentation du CIC à Lisbonne possède des 
conditions spécifiques. 
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Les moyens de paiements  
 
Le délai de paiement au Portugal est de 60 jours avec une certaine tendance à augmenter dû au contexte 
actuel. Dans quelques cas, les délais sont plus longs car ils peuvent aller à  90 jours. Pour des retards 
de paiement, tant du secteur privé que de clients du secteur public, il est recommandé de s’entourer, 
pour des premières transactions commerciales, de précautions supplémentaires telles que l’assurance 
crédit ou une traite avalisée par une banque. 
 

Moyens de règlements 
 

Fréquence d’utilisation Remarques 

Le chèque de banque 
 

Moyen de paiement parfois 
utilisé. 

Emis à l’ordre de l’exportateur sur 
demande expresse de 
l’importateur 

Le chèque 
 
 

Le chèque de société, très 
utilisé entre agents 
économiques portugais est à 
proscrire dans une relation 
importateur/exportateur. 

Le chèque est toujours payable à 
vue. 
 

Le virement SWIFT 
 

Le plus utilisé dans les 
transactions commerciales 

Son utilisation est sûre et facile et 
le délai de paiement est, en 
principe, de deux jours. Avant son 
émission, le virement ne constitue 
pas une garantie de paiement. 
L’émission dépend du bon vouloir 
du débiteur. Le risque de non-
paiement ou de non-transfert qui 
peut éventuellement subsister peut 
être couvert par une assurance 
crédit. 

La lettre de change 
/billets à ordre 
 
 

Fréquemment utilisé, pour les 
premières relations 
commerciales. 

Il est recommandable de recourir à 
la lettre de change avalisée pour 
les premières transactions. 
 

Le crédit documentaire Rarement utilisé. Au cas où vous l’envisageriez, il 
serait important d’en prévoir la 
domiciliation bancaire au C.I.C 
dès la signature du contrat 
commercial. 

Le compte 
centralisateur 
 

Possible C’est un compte non résident dans 
le pays. L’exportateur va recevoir, 
via ce compte, le paiement de son 
client portugais. Le délai 
d’encaissement est de un jour. 
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I. A qui s’adresse cette mission ?  
 

� Aux entreprises nationales souhaitant découvrir, prospecter ou s’implanter au 

Portugal, au travers d’accords commerciaux ou de partenariats industriels. 

� Aux Pôles de compétitivité pour détecter un marché potentiel pour leurs 

adhérents et / ou rechercher des homologues portugais. 

� Aux sociétés en recherche de produits ou de savoir-faire local. 

 
 

II.  La méthodologie de travail proposée :  
 

� Journée Portugal le 19 avril 2010 

� Inscription à la mission avant le 24 septembre 2010, auprès du Club WTC 

APEX. 

� Formalisation et préparation de la mission (contact téléphonique avec les  

partenaires locaux). 

� Identification des opérateurs potentiels/ validation par l’entreprise française. 

� Sélection des opérateurs potentiels/ validation par l’entreprise française. 

� Relance et organisation d’un planning de rendez-vous. 

� Remise du planning le jour de l’arrivée à Lisbonne (Portugal). 

� Déplacement au Portugal puis évaluation des contacts au retour. 

 
 

III.  Le partenaire qui travaillera au Portugal sur votre dossier :  
 

Le Club CIC international  
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Séjour en pays :  
 
Transfert et installation à l’hôtel :  

 

Hôtel Holiday Inn 
Lisbon Continental  
 
 
Rua Laura Alves, 9 
1069-169 Lisboa 
Tel:  +351 21 793 5005 
Fax: +351 21 797 3669 
E.mail: info@grupo-continental.com 
Site: www.holiday-inn.com/lisbon-contine 
(5 mn à pied du Bureau du CIC) 
 
 

 
                                   
 
 
 
                              

Programme de la mission : 
Du 2 AU 6 NOVEMBRE 2010  

5 jours - 4 nuits 
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Programme de la mission :  
 
 

 
� Mardi 2 novembre 2010 : 

  
Départ de Marseille Provence à 18h25 

Vol TAP Portugal N°411 Marseille-Lisbonne 

Arrivée à Lisbonne à 19h45. 

 

Les entreprises, hors région PACA partiront de leur ville de domiciliation (des billets 

électroniques seront transmis) 

 
 

� Mercredi 3 novembre 2010 :  
 
 
Rendez-vous individuels 
Cocktail professionnel 
 
 

� Jeudi 4 novembre 2010 :  
 
 
Rendez-vous individuels 
 
 

� Vendredi 5 novembre 2010 : 
 
 
Rendez-vous individuels 
Réunion de debriefing 
 
 

� Samedi 6 novembre 2010 :  
 
Retour : Départ de Lisbonne à 8h00 

Vol TAP Portugal N°408 Lisbonne-Marseille 

Arrivée à Marseille à 11h20. 

 
Les entreprises, hors région PACA rentreront vers leur ville de domiciliation. 

 
Nota Bene : Ce programme est donné à titre indicatif. Il sera précisé quelques jours avant 
le début de la mission. 
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MISSION PORTUGAL 

DU 2 AU 6 NOVEMBRE 2010 
 
 

 
                                                                                                       Budget en Euros 

 
Package complet :  

 
* Sous réserve de 10 participants minimum. 
 
Comprenant :  
 

� Transport aérien Ville de Départ/Lisbonne/Ville de Départ A/R en classe 

économique 

� Transfert aéroport à Lisbonne 

� Accompagnement logistique 

� Hôtel 4**** à Lisbonne (4 nuits - petit déjeuner compris) 

� Cocktail professionnel 

� Elaboration et organisation du programme de rendez-vous individuels. 

 

D’autres services sont disponibles (devis sur demande) : 

� Location de voiture 

� Interprétariat 

 
 

1. Les organisateurs se réservent le droit d’annuler ou de reporter l’opération pour toutes raisons légitimes 

et en cas de force majeure. Leur responsabilité se résumera alors à la restitution de l’intégralité des 

sommes perçues. 

 

2. Pour toute annulation imputable à la société à moins de 30 jours du départ, les organisateurs se 

réservent le droit de facturer les sommes déjà engagées pour la réalisation de cette prestation. 
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Pour entrer au Portugal, les Français ont seulement besoin d'une carte nationale d'identité 

ou d'un passeport en cours de validité.  

Dans le cas d'un séjour de plus de six mois ou d'un travail de plus de trois mois, il faut 

s'enregistrer auprès des autorités du pays. 

 

Pour toutes informations complémentaires :  

Consulat Général de Marseille :  

141, Avenue du Prado, Bât. A 

13008 MARSEILLE 

Tél. 04 91 29 95 30/36 

Fax 04 91 80 95 05 
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Bonjour : Bom-dia 
 

Comment allez-vous ? Como vão 
 

Au revoir : Adeus 
 

 
CAPITALE : Lisbonne. 
 
LANGUE NATIONALE : Portugais. 
 
MONNAIE: Euro. 
 
POPULATION: 10 617 575 hab. 
 
PIB: 220 241 Millions Dollars.                          PIB/hab.: 21 392 Dollars. 
 
DECALAGE HORAIRE :  
-   GMT   +   01   en   été   et en hiver    :   Lorsqu’il est 12h à Paris, il est 11h à Lisbonne. 
 
ELECTRICITE : Nul besoin d’adaptateur. 
 
JOURS FERIES : 01 janvier, 25 avril, 01 mai, 10 juin, 15 août, 05 octobre, 01 novembre, 01 
décembre, 08 décembre, 25 décembre. 
 
INDICATIF TELEPHONE : +351. 
 
SANTE : Aucun vaccin n’est exigé pour entrer sur le territoire portugais, sauf pour les voyageurs en 
provenance d’une zone infectée. Ces derniers doivent fournir un certificat de vaccination antiamarile. 
 
 

 
República Portuguesa(Portugal) 
 
République portugaise (FR) 
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MISSION PORTUGAL 
DU 2 AU 6 NOVEMBRE 2010 

Bulletin d’inscription 
 

Société : ……………………………………………………………………………………… 
 
Activité : ……………………………………………………………………………………... 
 
Adresse : ……………………………………………………………………………………... 
 
Code postal : ……………… Ville : …………………………………………………………. 
 
Tel : …………………………………………Fax : ………………………………………….. 
 
Site web : ……………………………………………………………………………………… 
 
Mme /Mlle / Mr :………………………………………………………………………………  
 
Fonction : ……………………………………………………………………………………… 
 
Ligne directe : ………………………………………………………………………………… 
 
Tel portable : …………………………………………………………………………………. 
 
E-mail : ………………………………………………………………………………………… 
 

 Confirme son inscription à la mission pour le package complet (avec 
programme de RDV) et joins un chèque à l’ordre du Club WTC APEX, d’un 
montant équivalent à 70% du montant total TTC (soit 1 478.68 Euros). 

 
 

 Ne souhaite pas participer à cette mission commerciale. Merci d’indiquer le 
motif : ……………………………………………………………………………… 

 
 
 

 
 

A retourner par fax au 04 13 940 452 au plus tard le 24/09/10 
Ou par courrier au Club WTC APEX, 2 rue Henri Barbu sse, 
13241 Marseille cedex 01. 
Contact : Valérie PONTIER au 04 13 940 451 ou à l’adresse e-mail 
suivante : contact@apex-marseille.org 
 

Date et cachet de l’entreprise : 


